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AGRICULTURA & MAQUINAS

@ Perkins — CONTRATOS DE ASSISTENCIA TECNICA

A FORMA MAIS COMODA, MAIS ECONOMICA E MAIS SEGURA DE MANTER UM MOTOR PERKINS DIESEL EM
PERFEITAS CONDICOES DE FUNCIONAMENTO E DE PROLONGAR A SUA VIDA UTIL

A MOTOLUSA, Empresado Grupo Auto - Industrial, representante da PERKINS no nosso Pais desde 1939 - o que lhe
confere o estatuto de mais antiga distribuidora da marca em todo o Mundo - criou um sistema inovador de assisténcia pos
-venda, através da celebragdo de “Contratos de Assisténcia Técnica”.
A&M entrevistou o Snr. Miguel Pacheco, Gerente da MOTOLUSA, para conhecer em que consistem os referidos
Contratos e quais as vantagens que oferecem aos utilizadores aderentes

A&M - O que esteve na origem do
langcamento dos Contratos de
Assisténcia Técnica?

MP - Os primeiros contratos
respeitaram a motores de grupos
geradores instalados em hospitais e
noutros servigos, publicos e privados,
que nao dispunham de pessoal
habilitado para fazer a manutengéo
periddica recomendada nos respectivos
manuais de instrucdes.

O éxito inicial sugeriu a conveniéncia
de alargar esta modalidade a area
agricola e a outras.

A&M - O que se inclui nos Contratos
de Assisténcia?

MP - Os Contratos, a pregos muito
favoraveis, incluem:

- filtros, 6leos e o restante material de
manutencao periodica;

-amao - de - obra necessaria, com 0s
respectivos encargos de deslocacgéo;

- 0 aviso ao cliente de eventuais avarias
detectadas durante a manutencgéo
periddica;

- um desconto especial no custo de
reparagdes ocorridas fora do periodo
de garantia (20% na méo - de - obra e
15% nas pecas) e na substituicdo de
um motor velho por um novo;

- prioridade no servico de 24h.

A&M - Pode quantificar, através de um
caso concreto, as vantagens
econdmicas que o Contrato de
Assisténcia proporciona aos seus
aderentes?

MP - Os beneficios principais séo
dificeis de quantificar com rigor por
estarem implicitos numa assisténcia

preventiva, qualificada e garantida, que
reduz custos e tempos de imobilizacao
do material. Quanto a economias
visiveis, posso citar, a titulo de
exemplo, o caso de um motor Perkins
Diesel cujo custo de reparacgao, a
precos normais , seria de 5643,8 euros.
Contudo o cliente, com um contrato
anual de 214,2 euros, pagou apenas
4838,53 euros,o que corresponde auma
economia de 805,27 euros, além do valor
da manutengéo periédica (compre-
endendo material e m&o - de - obra)

A&M - AMOTOLUSA presta também
assisténcia a motores “PERKINS”
montados, como primeiro equipamento,
em tractores, maquinas agricolas
automotrizes e noutras aplicagdes?

MP -E efectivamente assim: salvo
casos especiais, decorrentes de
acordos entre fabricantes, é a
MOTOLUSA a responsavel pela
assisténcia pdés - venda (tanto no
periodo de garantia como fora dela) a
todos os motores
“Perkins” na
situacao referida.

A&M - Quais as
estruturas de
assisténcia pés -
venda de que a
MOTOLUSA
dispde?

MP -
Compreendem:

* uma equipade 13
técnicos afectos
aos quadros da
Empresa, que
recebem formacéao

continua, dada pela MOTOLUSA e pela
PERKINS;

* uma Rede de mais de uma centena
de Concessionarios (com formacao
inicial nas éareas de vendas e
assisténcia pds - venda e dispondo de
“stocks” minimos de pecas
sobresselentes) apoiados e instruidos
pelos técnicos da MOTOLUSA;

* um “stock” adequado de pecgas
sobresselentes, complementado por um
sistema de entrega em menos de 24
horas, para qualquer ponto do Pais e
pelo Servico 24h (V.O.R.) para pegas
urgentes que nao existem em “stock”;

+ 3 viaturas Especiais de Assisténcia,
equipadas com:

- manuais de reparagao;
- “software” para diagnéstico de avarias;

- pecas sobresselentes;
- caixas de ferramentas;

- torno de bancada, grua, compressor,
aparelho de soldadura, etc.

INFORME-SE NO MAIS ANTIGO DISTRIBUIDOR DA PERKINS NO MUNDO INTEIRO

€3 Perkins
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AGRICULTURA & MAQUINAS

EDITORIAL

CLAASE DIVISAO AGRICOLA
COM TRACTORES RENAULT

Uma nova alianca de empresas, com
reflexos nos mercados mundial e
nacional de tractores e de maquinas
agricolas, acaba de ser formalizada:
RENAULT (Agricultura) faz parte,
de agora em diante, do Grupo
CLAAS. O respectivo acordo foi
assinado em Paris, pelos
responsaveis das duas Empresas, no
dia 24 de Fevereiro de 2003, e
divulgado em conferéncia de
imprensa realizada na mesma data.

Nos termos do referido acordo, a
CLAAS torna-se  accionista
maioritario de RENAULT
(Agricultura) com uma participacao
de 51% do capital, que sera
aumentada até 80% nos proximos 2/
3 anos.

A parceria entre CLAAS e RENAULT
(Agricultura) é légica e muito
coerente no plano estratégico, por
decorrer da complementaridade das
duas Empresas, em termos de
produtos, de tecnologias, de
mercados e de volumes de vendas. a
CLAAS, lider no mercado mundial de
maquinas de colheita, enriquece
assim a sua gama de produtos com
os tractores RENAULT(vinhateiros,
pomareiros, convencionais e gama
alta, de 37a 185 kW - 50 a 250 cv)
marca muito bem implantada
sobretudo no exigente mercado
francés, o mais importante da
Europa Ocidental, onde ocupa o
primeiro lugar, com vendas da ordem
das 6000 unidades/ano, a que
corresponde uma taxa de penetracdo
de 18,4%; por outro lado, o acordo
vai permitir que RENAULT
(Agricultura) adquira uma nova
dimensdo nas suas actividades
industrial e comercial (beneficiarias
da reconhecida capacidade de
inovacdo tecnoldgica e do
dinamismo da CLAAS e do apoio da
sua vasta e eficiente rede de
Concessionarios) com o esperado
acréscimo significativo das vendas
em todo o Mundo.

E intuitivo admitir que a CLAAS,
cujo sucesso (traduzido por um
crescimento médio anual de 11% nos

altimos 10 anos) se baseia na
exceléncia dos seus produtos e
servigos, iré investir fortemente em
inovacdo tecnolégica e em
gualidade, por forma a propor aos
clientes das duas marcas maquinas
modernas e fiaveis, assistidas por um
servico pos - venda de primeira
classe.

Em 1971, a CLAAS celebrou com a
AUTO-INDUSTRIAL (Al) um
contrato de distribuicdo do material
de seu fabrico, em regime de
exclusividade para Portugal
Continental e Regifes Auténomas
dos Acores e da Madeira. O referido
contrato  foi posteriormente
transferido para a Al - DIVISAO
AGRICOLA, quando da criagéo
desta Empresa associada, em 1985,
e manteve-se até ao presente.

A estabilidade da bem sucedida
parceria CLAAS / Al - DIVISAO
AGRICOLA, que funciona ha ja mais
de 30 anos, traduz a capacidade de
inovacéo permanente do Fabricante
(que Ihe permite ir ao encontro das
necessidades dos utilizadores em
todo o mundo, incluindo os
portugueses) em relacdo directa com
a satisfacdo dos clientes nacionais
pela qualidade da assisténcia que
Ihes tem sido prestada pelo
Distribuidor.

Em funcdo dos antecedentes e como
as duas marcas CLAAS e RENAULT
(Agricultura) passaram a estar
associadas, a CLAAS deu a
preferéncia a Al - DIVISAO
AGRICOLA para distribuir também
o material RENAULT. O contrato de
distribuicdo, em regime de
exclusividade para Portugal
Continental e Regides Auténomas
dos Agores e da Madeira, ja foi
assinado e entrou imediatamente em
vigor.

Os muitos milhares de clientes
RENAULT (tractores) no nosso Pais
podem estar tranquilos porgue neste
caso, contrariamente ao que
costuma suceder quando ha
mudanca de distribuidor, a
transferéncia é pacifica e esta muito
simplificada pelo facto da AUTO-
INDUSTRIAL ter adquirido a
SAGAR, Lda, que era a anterior
distribuidora.

Para a comercializacdo e para a
prestacao de servicos de assisténcia
pos - venda, a DIVISAO AGRICOLA
vai manter, na medida do possivel,
0s actuais Concessionarios das
duas marcas (CLAAS e RENAULT)
sem prejuizo da resolucdo de
situacdes de incompatibilidade com
outros produtos.

A alianca entre a CLAAS e a
RENAULT (Agricultura) cria um
novo actor global de grande
envergadura no fabrico e no
comércio de maquinas agricolas.
Gragas a esta alianga, reforcada
pela experiéncia e credibilidade da
DIVISAO  AGRICOLA,  seu
distribuidor Geral, os agricultores
portugueses podem beneficiar de
solucBes de primeira escolha para
as cadeias operacionais das
produc8es agricolas e pecuarias,
por intermédio de maquinas muito
avancadas, de elevado rendimento
e amigas do ambiente.
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APRESENTACAO DE NOVOS TRACTORES I(I J b o r q

O Engenheiro Fernando Martins (FM) Gerente de TRACTORES IBERICOS, comunicou a AGRICULTURA & MAQUINAS
(A&M) o langamento préximo, no nosso mercado, de duas novas séries de tractores KUBOTA.

A&M - Quais, em concreto, as
novidades que TRACTORES IBERICOS
vai apresentar?

FM - Numa primeira fase, ja
programada, sera feita a apresentagao
da nova série ME, baseada na bem
sucedida série M (ainda em produgéo)
melhorada em diversas pontos (a
pedido de TRACTORES IBERICOS
e dos demais Concessionarios do
Sul da Europa) visando uma adequacéo
mais perfeita as necessidades
especificas dos nossos clientes.

Em data e de forma ainda a estabelecer,
far-se-a4 a apresentacdo de novos
modelos da série B, ja conhecidos e
comercializados noutros paises mas
nunca, anteriormente, importados para
Portugal.

A&M - Quanto a primeira fase, como foi
organizado o programa de langamento
dos tractores da nova série ME?

FM - O referido programa, que se insere
num plano mais vasto de accgdes
destinadas a dinamizar as vendas de
material KUBOTA em Portugal no ano
de 20083, foi delineado, conjuntamente,
pelo Snr. H. NAKANISHI (da KUBOTA)
e por mim préprio , durante uma
reunido que teve lugar em Lisboa de 26
de Fevereiro a 1 de Marcgo.

Tem como acgéo principal um encontro
de todos os Concessionarios KUBOTA,
com a participacao e o apoio de técnicos

de TRACTORES IBERICOS e da
KUBOTA (das areas de | & D ,
comercial e de assisténcia pés -
venda).

Durante trés dias, os participantes
terdo a sua disposicdo um numero
suficiente de tractores da

série ME, havera
demonstragbes de campo
(que permitirdo aos

Concessionarios um
contacto directo com os
novos tractores e “sentir”, no
terreno, as diferencas do
seu comportamento em
relacdo aos da série M) e
realizar-se-ao0 também mini
cursos de técnicas de
vendas e de assisténcia pos
-venda.

A&M - Relativamente aos
novos modelos da série B,
0 que esta previsto e qual o
motivo do seu tardio
langamento no mercado
portugués?

FM - Trata-se dos modelos B 1410, de
9,6kW (13 cv) e B 1610, de 10,7 kW
(14,5cv) de poténciae pesos de 510
e 522kg, respectivamente. S6 agora,
devido a uma mudanca na estratégia
comercial acordada com a KUBOTA, é
possivel oferecer estes pequenos
tractores a um preco recomendado
muito atractivo, a partir dos 7900 euros.

A&M - Quem serdo, em
seu entender, os clientes
preferenciais destes
novos modelos?

FM - Em funcdo das suas
caracteristicas,
destinam-se
naturalmente a pequenas
exploragbes, compostas
por parcelas de reduzida
dimenséo.

Com a estratégia de
precos referida, pen-
samos ir ao encontro das
necessidades e dos

desejos de dois grupos de clientes:

- 0S que compram o seu primeiro tractor
e 0s que pretendem substituir um
motocultivador por um tractor;

- 0s que, iludidos pela questéo preco
inicial, adquirem *“tractores

r

aglomerados”, constituidos por
partes de tractores de sucata
comprados, a peso, no mercado
asiatico; estes tractores sdo vendidos
em Portugal sem matricula (o que
os impede de circular na estrada)
sem condi¢cdes de seguranca e sem
qualquer garantia de assisténcia
(nomeadamente no que respeita a
pegas sobresselentes) em caso de
avaria.

Ap6s uma breve andlise a esta
situacao, ndo temos duvidas de que a
alternativa que agora oferecemos
- um KUBOTA B 1410 ou B 1610,
novo, com matricula, autorizado a
circular na estrada e a consumir
gaséleo agricola, seguro, com
garantiade assisténcia pos - venda
(prestada por TRACTORES IBERICOS
e sua rede de Concessionarios em todo
o Pais) que satisfazem as Directivas
sobre emissBes poluentes
promulgadas pela UE e a um preco
altamente convidativo resulta,
sempre, muito mais econémica.

Kiyholn

TRACTORESIBERICOS - PorteladaAjuda — 2790-194 Carnaxide
Td. 210009728-Fax 214243943 —E-mail: gerd @tractoresibericos pt -wwwagriculturaemecpines pt
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I (I J b o r q A MAIS RECENTE TECNOLOGIA PARA UM RENDIMENTO MAXIMO

Gama Profissional
de Corta-Relvas
Ventrais
¢ KFrontais

COM OS ELEVADOS PADROES
DE QUALIDADE QUE FIZERAM DA
KUBOTA UM DOS MAIORES E
MAIS REPUTADOS FABRICANTES
MUNDIAIS DE TRACTORES E DE
MAQUINAS PARA AAGRICULTURA
E PARAA MANUTENCAO DE
ESPACOS VERDES

Kol TRACTORESIBERICOS — PortdladaAjuda — 2790-194 Carnaxide o -~
IDDTA 19 210000728 Fex 214243943~ E-mil: grd @ractoresibaricospt-wwiagicdturaemequinespt.~— — HRONE ™3 2
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( ) "BONE ENFARDADEIRASDE GRANDESFARDOSREDONDOS

-FARDOSPERFEITOS-

Com todo o mérito, as enfardadeiras de grandes fardos redondos KRONE tém sido, varios anos consecutivos,
lideres de mercado em muitos paises europeus. O segredo deste sucesso: fardos extremamente densos, devido a
rotacdo continua da corrente e aos transportadores de barrinhas, a concepgdo compacta, ao baixo peso e a reduzida
poténcia de accionamento. As séries Round Pack (camarafixa) Vario Pack (camara variavel) e Combi Pack (combinado
enfardagem e plastificag@o) com eixo tandem e sistema de corte Multicut séo exemplos da capacidade de inovacao
da KRONE.

Vario Pack (camara variavel)

Combinado enfardagem e plastificacdo

1yt TRACTORESIBERICOS - PorteladaAjuda — 2790-194 Carnaxide o
JNIIQ Td. 210009728-Fax 214243943 —E-mail: gerd @tractoresibericos pt -wwwagriculturaemecuines pt ' KRONE

~
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CULTIVADOR RUBIN 9, PARAALTOS RENDIMENTOS g" L E M KE N

IDEAL PARA INCORPORAR E MISTURAR NA CAMADA SUPERFICIAL DO SOLO -4 a 12 cm - RESTOLHOS E
OUTROS RESIDUOS ORGANICOS

Nesta finalidade, o RUBIN 9, numa Unica passagem, faz um trabalho que exigiria, no minimo, 2 passagens de grade
de discos do mesmo didmetro e de peso / disco equivalente.

E TAMBEM EXCEPCIONAL COMO COMPLEMENTO DA CHARRUA, NA PREPARAGAO DA CAMA DE
SEMENTEIRA DE TERRAS PREVIAMENTE LAVRADAS

CONSTITUIGAO E FUNCIONAMENTO

» Sobre um chéassis robusto e de grande desafogo, esta
alfaia combina:
-2 corpos dediscos recortados, de montagem individual
e dupla obliguidade (dngulo de inclinacdo - com a
vertical - 20%; &ngulo de ataque - com a direccdo do
deslocamento - 15°); este posicionamento dos discos garante
uma boa penetrac&o na terra, mesmo em solos duros;
0 seu movimento de rotagdo permite um trabalho sem
empapamento até napresencade grandes quantidades
de matéria organica; o ~ iy

, . 7 a ."-f
-2 grades de dentes flexiveis, colocadas atras dos corpos | oy by n.* e B i &
de discos, para regular o fluxo de terra e contribuir, O MODO DE TRABALHO
assim, para o nivelamento do terreno;
-1 parderolos de gaiolas rolantes, destinados a controlar
a profundidade de trabalho e a esmiucar, comprimir e
nivelar a camada superficial.
Cada disco é montado sobre um teir6 munido de uma
mola pré-tensionada, que assegura sempre uma
intensidade de trabalho méxima, mesmo nas condi¢des
mais dificeis, e protege a alfaia e o tractor de impactos
contra pedras e outros obstaculos.

PORMENOR DA PARTE TRASEIRA DO RUBIN 9 U, evidenciando: a
montagem individual dos discos (com a sua dupla obliquidade)
os respectivos teirds porta - discos, as molas de retorno do
sistema de seguranga “non - stop”, a segunda grade de
dentes flexiveis e os rolos de gaiolas rolantes.

CARACTERISTICAS TECNICAS

Designacso N°. de discos / Diam. Larg. trab. aprox. Peso apr. Poténcia até Larg. transporte

gnag (mm) (cm) (kg) (kWi/cv) (m)
Discos cOncavos
exteriores articulados
RUBIN 9/ 300 U 24 /610 300 1850 110/ 150 3,0
RUBIN 9 /400 U 32/610 400 2200 132/180 4,0*
Articulagdo hidraulica
RUBIN 9/ 400 KU 32/610 400 3200 132/180 3,0
RUBIN 9 /500 KU 40 /610 500 3700 162 / 220 3,0
RUBIN 9 /600 KU 48 /610 600 4200 191/ 260 3,0

* Ultrapassa a largura permitida pelo Cédigo da Estrada

g{ I E KE N SOLUGOES INTELIGENTES PARA UMA AGRICULTURA
\J MODERNA E LUCRATIVA

AUTO-INDUSTRIAL SA. Divisdo Agricola _a~y
ELHRAS Portela da Ajuda 2790-632 Carnaxide - Tel. 210009752 - Fax 214187542 - www.agriculturaemaguinaspt N
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E AMAZONE - NA MODERNIZAGCAO DA AGRICULTURA DO ENTRE DOURO E MINHO

Os tractores Fendt Vario e os combinados (preparacéo do terreno com Rototerra + sementeira com Semeador
Pneumatico Airstar, provido de computador de bordo) Amazone estdo a revolucionar as praticas agricolas e a
melhorar a competitividade dos agricultores de Entre Douro e Minho.
Agricultura & Maquinas (A&M) na companhia do Eng®. Jodo Lopes (Gerente de Forte, Lda, Distribuidor Geral dos
tractores Fendt e das maquinas agricolas Amazone) e do Snr. Manuel Campos da Silva (Sécio - gerente de
Campos & Dias, Lda, Concessionario daquelas 2 marcas na Regido) entrevistou dois clientes, em 12 de Fevereiro p.
passado, conforme se resume nas notas seguintes:

1 - Snr. Martins

Manuel
Dinamismo de um Vencedor
Predestinado para o Sucesso
Empresarial

= ©

Pousada de Saramagos - Vila Nova de
Famalicdo

A&M - Snr. Manuel Martins: sabendo que
o Snr. fundou, fez crescer e lidera o
Grupo CAMPICARN, um dos mais
importantes do Pais no comércio e
distribuicdo de carne de bovino, e que
possui também uma exploragéo
agropecuaria (a TERRAGADOQOS) para a
gqual tem projectos ambiciosos,
gostariamos que nos contasse quando
e como comegou a manifestar-se a sua
vocacgdo para estas areas.

MM - Tudo teve inicio no ambiente
familiar:

- nasci e cresci na exploragao
agropecuaria de meus Pais, situada a 3/
4km da cidade de Braga; meu Pai, para
além de gerir a exploracdo, dedicava-se
ao comércio de carne e de gado vivo;

- desde mildo, nos tempos livres dos
estudos, passei a ajudar nas tarefas da
exploragdo, incluindo o tratamento de
animais e a condugao de tractores e de
maquinas agricolas, e a acompanhar o
Pai nas feiras de gado;

- ia eu nos 16 anos quando meu Pai
sofreu um acidente que o reteve na cama
cerca de 2 meses; por falta de alternativa,
poés-me a mim a frente do negdcio do
comércio de carne e de animais vivos;

as coisas correram bem e a experiéncia
foi muito util por ter permitido evidenciar,
na pratica, a minha vocacao para este tipo
de comércio;

- um marco importante da minha trajectoria
ocorreu em 1986, quando tinha 20 anos,
com a adesdo de Portugal a CEE e a
consequente abertura do nosso mercado
a importagdo de carne;

- em Margo desse ano, passei a importar
carne em meu préprio nome;

- dois anos mais tarde (1988) quando
as vendas de carne eram de varias
dezenas de toneladas por semana, fundei
com minha Esposa a primeira Empresa -
a CAMPICARN;

- entre 1986 e 2001 estive praticamente
desligado das actividades agricolas e
pecuarias, tendo dedicado todas as
energias ao sector da carne (crescimento
e desenvolvimento da CAMPICARN e
criacdo de Empresas associadas) e
fundacado de novas Empresas noutras
areas (construgao civil, comércio de
pneus, etc);

- s6 em 2001 é que, por heranga, retomei
a actividade agropecuaria, com a
constituicdo da mais recente das 7
Empresas do Grupo CAMPICARN,
denominada TERRAGADOS, S.A.

A&M - Observa-se que, 3 anos antes, em
1998, comprou um tractor Fendt Vario
926, de 191kW (260 cv) - pioneiro na
introdugdo datecnologia Vario no Entre
Douro e Minho - e umacharruareversivel
de 5 ferros de 22"”. Como explica?

MM - Cumpre-me esclarecer que, além
daquele material, comprei também uma

caixa de “scraper” (destinada sobretudo
a construgéo civil) e um reboque (para
uso tanto na construgéo civil como na
agricultura). A charrua foi adquirida com
0 objectivo inicial de lavrar as terras de
meu Pai, que gostava de ver os trabalhos
feitos rapidamente e com qualidade (com
0 novo equipamento, a lavoura passou a
fazer-se em cerca de 3 dias, contra os 15
dias necessarios com o material que ele
ja possuia).

Acresce ainda que eu ja admitia, naquela
altura, a hipdétese de vir a ter uma
exploragcédo prépria, dimensionada de
forma a justificar os investimentos feitos
em material agricola.

A&M -0 queolevou aoptar pelo tractor
Fendt 926 Vario?

MM - Antes de decidir analisei propostas
de 3 marcas diferentes e a mais cara era
a da Fendt, tendo optado por esta porque:
- tenho uma cultura de qualidade, que é
um factor prioritario no desenvolvimento
das minhas Empresas, e gosto de
comprar o melhor;

- a Fendt é justamente considerada lider
mundial de inovagdo em tractores;

- 0 modelo 926 Vario tem a poténcia e a
forga de tracgéo suficientes para accionar
as maquinas operadoras que lhe estédo
destinadas;

- vem equipado com a nova e
revoluciondria transmissédo Vario,
exclusiva da Fendt, que proporciona uma
comodidade de condugéo e de operacao
excepcional e uma economia de tempo
e de consumo de combustivel que

(Continua na péag. 9)

(Rototerra KG 603 - 2 + Semeador Airstar Profi)

FORTE

PorteladaAjuda2795-632 Carnaxide- Tel 214160027 - Fax 214187542
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(Continuagdo da pag. 8)

nenhum outro tractor consegue igualar;

- finalmente, e ndo menos importante, a
Firma Campos & Dias, Lda - responsavel
pelo servico de assisténcia pos - venda
ao material Fendt - merece toda a
confianca e est4d devidamente
apetrechada e permanentemente
disponivel para resolver, com eficiéncia e
rapidez, qualquer problema que possa
surgir.

A&M - O que pesou na compra do
combinado Rototerra + Semeador
Pneumaético Airstar Amazone, de 6m de
largura?

MM - Em primeiro lugar, a possibilidade
de instalar o azevém numa s6 passagem,
a elevada qualidade do trabalho realizado
€ as enormes economias de tempo e de
semente.

Quanto a marca Amazone, que é também
um simbolo de qualidade, as razdes de
preferéncia sédo idénticas as apontadas
para o tractor Fendt, com a vantagem
adicional de a assisténcia pds - venda
ser garantida, na Regido, pelo mesmo
Concessionario - Campos & Dias, Lda. A
largura escolhida (6m, em alternativa a
um modelo mais pequeno - por ex. 3m)
foi devidamente ponderada e enquadra-
se num projecto de curto prazo para a
Terragados, SA., visando manter um
efectivo da ordem de 5000 bovinos, cuja
carne sera em grande parte (ou mesmo
na totalidade) comercializada e fornecida
ao consumidor final sob marcas proprias,
certificadas.

A concretizag@o deste projecto implica o
investimento na aquisicdo de uma
exploracdo agricola de grande dimenséo
(de varias dezenas ou, mesmo, de
centenas de hectares, conforme a regiao
e a produtividade das terras) que ira
funcionar como empresa- piloto de
produgéo animal.

A&M - Snr. Manuel Martins, muito
obrigado pela amavel recepcédo e pelas
horas de precioso tempo que nos
dispensou, com votos de que os projectos
em curso bem como os que irdo seguir-
se, fruto de uma intuicdo invulgar e de
uma capacidade empreendedora sem
limites, tenham um éxito idéntico aos de
todos os outros que realizou até agora.

2 -Parceria Oliverpereira -
Agropecuaria, Ldae Américo
Gongcalves da Cunha-Um Exemplo a
Seguir

Lugar da Roma - Minhot8es - Barcelos

Os proprietarios das exploracdes
agropecuarios referenciadas em titulo
deliberaram comprar em comum e utilizar
pelas duas, em regime de rotagdo, um

combinado Amazone (Rototerra +
Semeador Pneumético de 3m de
largura de trabalho).

A&M visitou os dois parceiros, para uma
breve entrevista: na Empresa
Oliverpereira-Agopecuaria, Lda, por
auséncia do sécio - gerente Snr.
Martinho Silva Pereira, faldmos com o
filho Snr. Jorge Oliveira (JO); na outra
exploracédo foi o préprio Snr. Américo
Gongalves da Cunha (AGC) que nos
atendeu.

Sintetizam-se, em seguida, os aspectos
mais interessantes das conversas que
mantivemos com os dois entrevistados.
A&M - Snr. Jorge: como lhes ocorreu a
ideia de comprar, conjuntamente com
0 Snr. Américo Gongalves da Cunha,
uma maquina combinada para instalar
a cultura do azevém?

JO - Em primeiro lugar porque tanto nés
como ele tinhamos necessidade, por falta
de trabalhadores, de economizar tempo
na realizacdo das operacdes culturais.

Depois porque, a partida, estavam
reunidas todas as condi¢cdes de sucesso
da parceria:

- cada parceiro tinha que pagar apenas
50% do investimento;

- somos vizinhos e amigos;

- as duas exploragdbes sdo muito
semelhantes: areas iguais (30 ha, cada)
efectivos pecudrios muito proximos (120
vacas leiteiras em produgdo numa e 130
na outra) e até os sistemas culturais
s80 idénticos (sucesséo cultural azevém
- milho forragem).

A&M - Quais as razbGes da vossa
preferéncia pela marca Amazone?

JO - Chegamos a estar em negdcio com
outro tipo de maquina mas acabamos
por optar pela Amazone, por termos
verificado, no campo, que esta fazia
melhor trabalho e se defendia melhor do
empapamento.

Quanto a assisténcia p6s - venda,
estamos perfeitamente tranquilos,
porque a Firma Campos & Dias, Lda,
Concessionéaria da Amazone, merece
toda a confianga e goza de uma excelente
imagem entre os agricultores seus
clientes.

VENHAM CA DAQUI A UM MES VER
ESTE EXCELENTE CAMPO DE
AZEVEM! Convida o Snr. Américo
Goncalves da Cunha

Encontramos o Snr. Américo numa
parcela de terreno semeada com o
combinado Amazone ha cerca de um
més. O Snr. Américo ndo escondiaasua
satisfacdo por ver sair (emergir) as
jovens plantas, em linhas perfeitamente
definidas e com uma regularidade e

densidade impressionantes.

Disse que, quando da sementeira, as
condigbes do terreno estavam
péssimas, praticamente impraticaveis, e
s6 a competéncia e a determinagdo do
operador e a qualidade da maquina
permitiram terminar o trabalho. Chegou
a recear o pior mas agora ja ndo lhe
restam duvidas de que vai ter uma
grande colheita. Dai 0 seu entusiastico
convite para que voltemos a visita-lo
dentro de um més.

A&M - repetiu ao Snr. Américo a
perguntaque jatinhafeito ao Snr. Jorge
Oliveira sobre os objectivos em vista
com este combinado.

AGC - respondeu:

S&o vérios 0s objectivos em vista:

- instalar o azevém numa s6 passagem
(contra 3 no sistema convencional:
escarificagcdo + sementeira com
distribuidor centrifugo de adubo +
cobertura da semente com rototerra);

- maior precisdo na colocacédo das
sementes (tanto na distribuicdo na linha
como em profundidade);

- economias de tempo, de semente e de
combustivel;

- redugdo da compactagéo do terreno;

- possibilidade de emprego da rototerra
também na cultura do milho, para a
preparacdo de boas camas, quer para a
semente, quer para o semeador.

A&M considera que a parceria
descrita € uma modalidade de
utilizagcdo em comum inteligente,
exemplar, que merece ser divulgada
e multiplicada, por permitir:

- uma reducao substancial do
investimento a cargo de cada
parceiro:

- um aumento da intensidade de
utilizagdo anual das maquinas, com
a consequente diminuicao do custo
das unidades de servigo produzidas;
- uma gestao facil (desde que nao
se exagere o nimero de parceiros);
- 0 acesso de pequenas e médias
exploragcbes a tecnologias de
producdo modernas e competitivas,
exigindo maquinas sofisticadas e de
custo elevado, que seriam
incomportaveis para utilizagao
individual mas que resultam mais
econdémicas para cada parceiro
(tanto no investimento inicial, como
nos encargos de funcionamento) do
que os sistemas convencionais se a
aquisigéo se fizer em regime de co-
-propriedade, como a parceria que
acaba de descrever-se.

FORTE
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I’FENB;: € sinonimo de inovagao

Poténcia maxima
Fendt 815 Vario ™S 124 kW (168 cv)
Fendt 817 Vario ™S 132 kW (180 cv)
Fendt 818 Vario ™S 143 kW (195 cv)

-A‘-. .l - L
" 'PARA TRABALHOS PESADOS

Com a seérie 800 Vario, a Fendt apresentou uma gama de tractores compactos. A série 800 Vario combina, pela primeira
vez, o desempenho dos tractores para servicos pesados com a manobrabilidade, a visibilidade e a versatilidade dos
tractores de média poténcia.

» Vario TMS - o inteligente sistema de comando motor - transmissao, com o “joystick” ou com o pedal do acelerador.
A condugao mais facil e 0 maximo rendimento em todas as operagoes.

» Variotronic - O sistema profissional de comando electro-hidraulico. .
Um toque no “joystick” pde em marcha uma sequéncia de até 13 fungbes(podem ser armazenadas até 16 sequéncias
na memodria).

» Motor de 24 valvulas com comando electrénico da injeccédo e rendimento excepcional.
« Optima relagédo poténcia / peso.

* Extraordinaria manobrabilidade com pneus de 42"

800 Vario - poténcia e inteligéncia para um rendimento maximo.

Peca ao seu Concessionario uma demonstragdo do novo 800 Vario

Inovacdo em tractores FEN“T
~

FORTE
PorteladaAjuda2790-194 Carnaxide- Tel 2100097 72 - Fax 21418 7542
E-mail: geral @forte-lda.pt - www.agriculturaemaquinas.pt
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./;' Kverneland uva rererencia e QUALIDADE E RENDIMENTO

COM OU SEM PREPARACAO DO TERRENO, CONFORME AS NECESSIDADES (itinerario convencional, mobilizagao minima e sementeira directa)
AS MAQUINAS KVERNELAND GARANTEM BOAS SEMENTEIRAS E OPTIMAS COLHEITAS

CHISEL CLC - Ideal Para Romper e Incorporar Restolhos na Camada Superficial e Mobilizar o Solo
até a Profundidade de 40cm

7 modelos, para larguras de trabalho de 2,00 a
5,90m e n® de dentes de 7 a 23

« “chassis” rigido ou articulado, de com. hidraulico
* poténcia necessaria, por dente, de 5 a 20 kW
(7 a 27cv) conforme as condigbes do solo € a
profundidade de trabalho

Fig. 2 - Pormenor dos dentes e das
robustas molas de seguranga “non
Fig. 1 - CHISEL CLC em trabalho stop”, de laminas de ago

GRADES ROTATIVAS DE EIXOS VERTICAIS (ROTOTERRAS) |

Uma gama muito completa, composta por 3 versdes, da satisfacdo total as necessidades dos utilizadores, em
funcdo das dimensdes das exploracdes, das condicdes do terreno e das exigéncias das culturas.

VERSAOM

* para tractores de 30 a 103 kW (40 a 140cv)
* larguras de trabalho: 2,00m; 2,50m; 3,00m
VERSAOH

* para tractores de 52 a 125 kW (70 a 170 cv)
* larguras de trabalho: 3,00m; 3,50m; 4,00m
VERSAO S

* Para tractores de 50 a 184 kW (90 a 250cv)
« larguras de trabalho: 3,00m; 4,50m; 6,00m

Fig. 3 - Rototerra com rolo “packer”

SEMEADORES DE PRECISAO MONOGRAO, PNEUMAT|COS, POLIVALENTES (milho, girassol, beterraba, feijao,
soja, etc.) /?' Kverneland ACCORD [S&ll7Z)

+ “CHASSIS” de 3,00m a 9,00m de largura, fixos, telescopicos ou articulados.

+ GRANDE POLIVALENCIA: trabalho preciso ¢/ varios tipos de sementes e nas
mais diversas condigdes de emprego.

» Passagem rapida da versdo sementeira convencional para a de sementeira
directa.

» Maxima preciséo.

« Vigilancia constante do bom funcionamento do semeador com controlador
electrénico OEC [(opcional) (Fig 5)]

Instalado na cabina do tractor, conta as
sementes e dispara um alarme quando
se da uma interrupgao; indica ainda a
velocidade e o rendimento de trabalho

Fig. 4 - Semeador - fertilizador OPTIMA NT,
de 6 linhas, para milho; telescopico;
tremonha (desmontavel) para adubo,

- ¢/ sem - fim de carga
Fig. 5- OEC

" Departamento Kverneland
4 Kverneland PorteladaAjuda2790-194 Carnaxide- Tel 214243952 - Fax 214187542 2 0

E-mail: divagricola@-auto-industrial.pt - www.agriculturaemaguinas.pt
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ELHH 3 RENAULT ”!‘ e DIVISAO AGRICOLA:‘ _=E

O PRESTIGIO DE 3 GRANDES NOMES DA MECANIZACAO PARA SERVIR E APOIAR O
DESENVOLVIMENTO DA AGRICULTURA PORTUGUESA

Boa colaboracdo no milho - forragem: colhedor automotriz CLAAS - JAGUAR e 0
novo tractor RENAULT - CELTIS

Um duo de excepcional desempenho fabricado em Franca: tractor RENAULT (em
Le Mans) e enfardadeira CLAAS de grandes fardos paralelepipédicos (em Metz)

AUTO-INDUSTRIAL SA. Divisdo Agricola - Portela daAjuda 2790-194 Carnaxide sy
LLHAS IVISao 4 _ Porte . ( \
Tel. 210009752 - Fax 214187542 - E-mail: divagricola@-auto-industrial.pt - www.agriculturaemaguinas.pt ~ \w
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